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Solid utvikling hittil 1 2025

- Egenkapitalavkastning pa 14,1 % hittil i 2025, preget av
god underliggende Iannsomhet fra kjernevirksomheten
og uten starre positive engangseffekter.

Egenkapitalavkastning, %

« Netto renteinntekter opp 4,4 % ar/ar, inkl. provisjoner fra
kredittforetakene (proforma). Rentenettoen bevares pa
hoyt niva, men konkurransen er hgy. God utlansvekst i
personmarkedet, med gkte markedsandeler. Mange
spennende prosjekter blant bedriftskundene, men flere 2020 202 Zome ZuZpser

kunder er fortsatt avventende. >
- Meget godt ar sa langt pa breddeinntekter, med vekst Utvalgte nokkeltall hittil i ar (hia. 2024 i
Pa 9,2 % (profo.rma). Spesielt sterkt pa forsikring og Resultat/EKB Utlansvekst Rentenetto
elendomsmegling.
13,62 «r 4,0 % 2,21 %
« Kostnadsveksten hittil i ar pa 11,7 % (proforma) har veert (15,37) (4,6 %) (2,22 %)
hgyere enn gnskelig, men ogsa preget av offensive
satsninger og defensive styrkinger. Kostnadsprosent Tapskostnad CET-1
. T?pskostnadelfohar 0gsa | 2025.vaert h¢yer§ enn normalt, 39.8 % 173 mnok 17.3%
pa 173 MNOK hia. Utfordringer | byggenaeringen utgjar (36,0 %) (210) (16,9 %)

den viktigste driveren for avsetningene.
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2 * Proforma, utenom resultat per EKB og CET-1.



Var ambisjon er a ha et attraktivt
egenkapitalbevis
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Vi sammenligner oss med de beste

SPOL lavere verdsatt de siste arene sett mot malet som «topp 3 attraktive EK-bevis»

Pris/bok, basert pa bok i innevaerende kvt. (eventuelt siste tilgjengelig)
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Kilder: Macrobond, egne beregninger
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Velen til Isnnsomhet har flere dimensjoner

A

Kostnadsfokus og
intern effektivitet
Kundefokus og (cTeTe |

okte inntekter balansestyring
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Sterk tilstedeveerelse med kontorer
| hele markedsomradet

Geografisk fordeling av konsernets utlan, %, per Q3-25* , Omes  gngercal
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Sammen utvikler vi @stlandet
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Geografi: «Alle» vil ha en bit av Oslo — bra for kunden!

Derfor ville de til Oslo: - Blitt et stort
marked for oss

Nordea

WATCH WATCH

INTECH KAPITALFORVALTNING PENSION KARRIERE DEBATT
INTECH KAPITALFOR RIERE DEBATT

Vdrlgéte fra tre ansatte til tresifret - R .
slik jobber Sparebank 1 Ser-Norge i 8glr£0r ville Sparebank 1 SMN til

Oslo Derfor satser fjellbanken i

Gjennom sommeren har FinansWatch undersgkt banker som etablerer Oslo- hovedstaden
kontorer, utenfor eget kjerneomrade.
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LO-avtalen apner mange darer for banken

Avtalen bidrar til & synliggjere banken, den gir sterk volumvekst og den gir banken
anledning til & snakke med store kundegrupper om hele privatgkonomien.

Andel utlan
Andel nysalg, volum

Andel nysalg, 18-33 ar Andel nysalg Oppland

B kke-LO

B o

Merk: Nysalg siste 12 mnd. Alle tall er for boliglan, malt i volum.
9
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Tilfredse kunder og sterke kunderelasjoner

SpareBank 1 @stlandet er best av de store bankene i arets tilfredshetsundersokelse fra EPSI pa personmarkedet.

EPSI (TILFREDSHET) - STERKE RESULTATER | BANKUNDERS@KELSEN 2025

Bulder

Landkreditt Bank

BN Bank

OBOS-banken

Eika Alliansen

KLP Banken

SpareBank 1 @stlandet
Sparebanken Mgre
Fana Sparebank

@vrige banker*
Sparebanken Norge
Handelsbanken
SpareBank 1 S@r-Norge
Storebrand Bank
Bransjen

SpareBank 1 Nord-Norge
SpareBank 1 SMN
Nordea

Sbanken

DNB

81,2
791
789 \Y7/ Sparebank 1 @stlandet best
74,1 @ av de store bankene
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715 /| Klatrer til 7.plass i 2025 fra
712 14.plass i 2024
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61,5

STERKE KUNDERELASJONER (KRI) 1 2025

50-64
Middels

KRI = 60 for bransjen

76-100
Sveert
sterke

LEVERER STERKT PA KVALITETSELEMENTER

Hvor forngyd er du med... [} Bransien [} SpareBank 1 @stlandet
Digitalbank &) 82
Serviceinnstilling e 69
Informasjon 2 66
Kundesenter al 66
Lokal st@ttespiller = 64
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Lavere renter skjerper fokuset pa breddesalg

Vi er godt posisjonert i konkurransen om bankkundene. | tillegg er vi ledende pa salg av forsikringer og en nyfusjonert
eilendomsmegler leverer sterke omsetningstall, med gkte markedsandeler.

Provisjoner fra forsikring, 4. kv. rullerende sum, mill. NOK 360 Provisjoner fra eiendomsmegling, 4. kv. rullerende sum, mill. NOK .,
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Framtidige kundebehov: Evner vi endre oss raskt nok?

Dansk fintech-landskap. Kilde: Copenhagen Fintech
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NORDIC FINTECH HIGHLIGHTS

FUNDING

e %35M | Formalize - RegTech

Em $7M | Grasp - Financial Software
Em £3M | Nume - Financial Software
Em 31,5M SEK | Vilja - Digital Banking
Ea €1M | Vendy - ESG & Impact

© maa

> Alphasense (4=) + Carousel

= Finserve (2m) * RessCapital (=)
= Nordic Capital (8&) = BMLL

> TrueLayer @ Zimpler (&)

= Sydbank (=) =+ Arbejdernes

Landsbank and Vestjysk Bank (i)

€© LAUNCHES

Alphasense < Financial Data suite
MNordea < Bitcoin ETP access

MNarvi + No-code digital banking platform
Klarna -+ Tiered membership plans

Pleo <+ Multi-currency accounts

Pleo + cash management suite

numuautTtt

Partisia and Squareroot8 < FracQtion

post-quantum security solution

@ PARTNERSHIPS

Partnerskap mellom tradisjonelle banker
og fintech gker | hele Norden, men mindre 1 Norge

Alisa Bank (4=) + Nordea (4=)

Holvi (4=) + Azets
Enable Banking (4=) + A-Tono
Bits Technology (R + Leslie (2
Bits Technology (E82) + Fondo (25)
Fedelta Finance (8&) + Vilja (&)
Findity (&) + Sage

Klarna (8= + Google

Tink (S=) + SplitWise

Tink (§=) + Coinbase

Signicat (#8) + Smitten (53)

www.helsinkifintech.fi/highlights




«Aldri har det gatt sa fort som na,
og aldri vil det ga sa sakte igjen»
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